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社区营销深入开展四大途径 

来源：知识星球  智能锁营销微课堂 

关于社区营销深入开展的几个方法！ 

最近大家讨论的越来越多的就是关于社区营销，它基本成为目前公认的最有价值的渠道之一

了，但并不是所有人都能把这个渠道做好，很多新型的方式方法的运用毕竟难以把握，这里

就给大家总结几个思路！ 

 

第一，特定一个或多个小区的社群营销。小区自己的业主群，一般很难进入，即使进去了也

基本没什么好的机会做推广，因此，可以换一个角度来考虑，那就是我自己建业主群，谁能

耐我何！只要你有了几个顾客基础，相应的工作就可以开展了！这时候需要你整合一些产品

资源，最好是家庭的必需品，消费频率高的，质优价廉的，生鲜、粮油、土特产、日用品等

等都可以。 建群的方式就是暴力建群法，将几个老顾客加进群里，群名可以叫“某某品牌

某某小区业主回馈群”，然后通知大家只要拉十个业主进来就可以来店免费领一壶花生油或

其它的东西，非常奏效，群成员短时间内就可以暴增。达到一定人数的情况下就可以发动团

购了，先是便宜的实用的东西，逐步递进，穿插红包，最后引入智能锁，这时最好有水军在

里面配合，大家懂得！其它细节我就没必要说了！ 这种群可以长时间保留，引流产品可以

随时更换，但一定要保证对业主的吸引力，必须是物美价廉！ 

第二，多方合作，开展社区联谊活动！必须要承认的一点是，纯粹靠智能锁，对目标顾客的

吸引力是非常不足的，因此，小区地推活动的冷场就很正常了，而和其它团体合作，以各种

联谊会的形式进驻小区，联合进行推广，往往事半而功倍。 
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第三，防盗门的免费维护保养！业内的人士都知道，防盗门在使用一定年限之后，会出现各

种问题，变形、异响等等，从而影响到门的正常使用，和物业沟通，组织几个专业师傅对小

区防盗门集中进行免费的维护保养，由销售人员带队，可以收集到大量的业主信息，这样你

所付出的代价其实是很低廉的，会远低于你其它方式的获客成本！ 

第四，还是围绕社区设立各种网点，专卖店、专柜、专区等等皆可！有网点基础，会大大提

高说服力，促使顾客放心购买！尤其是很多社区底商的老板平时和业主往来密切，稍加引导

和培训，就会成为极好的推介渠道！ 

 

很多人曾谈过关于设立社区代理的模式，其实就相当于在业主内部发展直销人员，最佳的人

选当然是老顾客，”“消费商”的概念就是这样来的，这种思路方向没错，但执行起来并没那

么容易，社区代理过于功利会引起大多数人的反感。通过多种方法促使老顾客转介绍倒还是

一种不错的选择！ 

更多精品干货，可微信扫描下方二维码，加入知识星球“智能锁营销微课堂”！ 
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